Programme individualisé de commercialisation
stratégique des exportations PLUS!

Revoir, renouveler, redynamiser et faire le point sur les initiatives d’exportation
de votre entreprise!

Le Programme d’aide a l'exportation pour le secteur de I'approvisionnement et des services
miniers est fier de fournir aux diplémés de son Programme individualisé de commercialisation
stratégique des exportations (PCSE) I'occasion de participer a une séance de mise au point
d'une durée d'un jour.

La séance de mise au point sera animée par votre conseiller international du PCSE et

pourra inclure les membres de votre choix parmi I'équipe de gestion de votre entreprise.

Le but de cette séance est de batir sur les succes de votre entreprise depuis qu'elle a terminé
le programme et a I'avenir.

Tout en profitant de cette occasion de revoir, de renouveler et de redynamiser vos plans de
développement stratégique et de commercialisation des exportations, les entreprises
pourraient aussi vouloir :

4 Discuter du lancement d'un nouveau service ou produit

4 Explorer de nouveaux marchés intéressants pour I'exportation

4 Revoir I'efficacité de leurs ventes et de leur commercialisation

4 Entreprendre une nouvelle campagne de publicité ou de commercialisation

*¥Les places sont limitées au PCSE PLUS. Faites votre demande dés maintenant!**

Veuillez remplir le formulaire de demande et I'envoyer a Jean-Mathieu Chénier, agent
d’expansion commerciale, a jean-mathieu.chenier@sudbury.ca si vous désirez profiter de cette
excellente occasion. Vous pouvez aussi me joindre directement si vous avez des questions au
705-674-4455, poste 4637.

Quand nous aurons recu votre demande, nous organiserons une conférence téléphonique
ou une réunion en personne afin de discuter des buts de votre séance de mise au point et
d'établir un ordre du jour pour cette activité.
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